天津滨海新区•空港经济区创新创业大赛
团队组资料填写表
一、项目基本信息
	参赛项目名称
	

	团队名称
	

	所属行业领域
	◎先进设备制造 ◎光机电一体化
◎高技术服务业 ◎文化创意 ◎信息技术 

◎节能环保 ◎新材料 ◎新能源 ◎生物医药 

◎医疗器械 ◎其他行业
	项目阶段
	◎创意 ◎研发
◎产品开发 ◎试运营 ◎市场拓展

	行政区域(省/市/区县)
	
	成立时间
	

	办公地址
	
	邮政编码
	

	通讯地址
	
	邮政编码
	

	团队负责人信息

	姓    名
	
	职    位
	

	证件类型
(身份证/护照)
	
	证件号码
	

	办公电话
	
	移动电话
	

	电子邮件
	
	网    址
	

	核心技术
（复选项）
	□发明专利
□实用新型专利
□软件著作权
□专有技术
□药品批文
□医疗器械批文
□创新商业模式
□其他_________

	
	□独立知识产权   □合作研发   □购买技术    □其他_________

	项目概要
（不超过1000字）
	（描述项目核心竞争力）


二、商业计划书
                                                    （注：模版仅供参考）
	主要技术、产品及服务
	（行业特点、竞争焦点、主要的技术指标和关键技术说明、主要介绍技术、产品及服务的背景、目前所处发展阶段、与国内外同行业其它公司同类技术、产品及服务的比较，本技术、产品及服务的新颖性、先进性和独特性，如拥有的专门技术、版权、配方、品牌、销售网络、许可证、专营权、特许权经营等）

	产品市场分析
	（行业历史与前景分析与预测，产品市场概况，市场需求程度，规模及增长趋势，市场定位的合理性，未来市场销售预测，哪些行业的变化对产品利润，利润率影响较大，进入该行业的技术壁垒，贸易壁垒，政策限制，其他方面。）

	市场竞争分析
	（主要竞争对手，竞争对手分析，国外相关企业对比说明，如果产品已经在市场上形成了竞争优势，请说明与哪些因素有关。如成本相同但销售价格低、成本低形成销售价格优势、以及产品性能、品牌、销售渠道优于竞争对手产品，等等，描述所属行业及市场地位）

	商业模式
	（产品开发、生产策略，产品的市场营销策略，产品的获利模式。）

	业务拓展计划
	(在建立销售网络、销售渠道、设立代理商、分销商方面的策略；在广告促销方面的策略；在产品销售价格方面的策略；在建立良好销售队伍方面的策略；如何保证销售策略具体实施的有效性；对销售队伍采取什么样的激励机制)

	风险与对策
	(包括政策风险、技术开发风险、经营管理风险、市场开拓风险、生产风险、财务风险、汇率风险、对公司关键人员依赖的风险等，提出有效的风险控制和防范手段。)

	核心团队
	核心团队成员（可增加）

	
	姓名
	性别
	年龄
	任职
	最高学历

	
	
	
	
	
	

	
	主要工作经历/主要成就/教育背景

	
	

	
	姓名
	性别
	年龄
	任职
	最高学历

	
	
	
	
	
	

	
	主要工作经历/主要成就/教育背景

	
	

	
	姓名
	性别
	年龄
	任职
	最高学历

	
	
	
	
	
	

	
	主要工作经历/主要成就/教育背景

	
	

	财务预测
（元人民币）
	项    目
	2013年
	2014年
	2015年
	2016年

	
	主收入
	
	
	
	

	
	成本
	
	
	
	

	
	利润
	
	
	
	

	融资需求
	当前是否有融资需求（□是/□否）（单选项）

	
	□股权融资/□债权融资（可增加）

	
	融资金额（元人民币）
	融资时间

	
	
	

	资金使用计划
	(资金使用方向细目。包括固定资产投入、在建工程、研发投入、管理费等。)

	科技金融服务需求
（可复选项）
	科技金融服务需求

	
	□科技咨询                 □融资担保           □应收账款融资
□技术/产权转让            □金融租赁           □信用贷款
□科技保险                 □小额贷款           □资产管理
□股权质押贷款             □知识产权质押贷款  

□中介咨询（法律/财务/融资/管理）_________

□其他服务需求__________   □无


